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	Rủi ro
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Tài chính (Phần tài chính của mẫu này chỉ dành cho mục đích lập kế hoạch kinh doanh. Nếu dùng cho bất kỳ mục đích nào khác ngoài quản lý dòng tiền, thì chúng tôi thực sự khuyên bạn nên tham khảo ý kiến của kế toán hoặc cố vấn thuế)
Vui lòng click đúp vào bảng bên dưới để truy cập trang tính Microsoft Excel được nhúng để nhập số liệu của bạn, Microsoft Excel sẽ tự động tính tổng. Xin lưu ý rằng tất cả các bảng có thể được tùy chỉnh và có thể thêm các hàng và danh mục bổ sung.			
	
	
	

	[bookmark: _heading=h.2gb3jie]
	20 Chi phí ban đầu
	

	
	Tính số tiền bạn cần trước khi bắt đầu giao dịch
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	Ngân sách dự phòng 
	

	
	Ước tính chi tiêu hàng năm (điều này giúp bạn tính ra số tiền tối thiểu bạn cần kiếm được từ công việc kinh doanh của mình trong năm đầu tiên và số tiền bạn có thể cần vay để bắt đầu kinh doanh)
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	22 Tìm nguồn cung ứng tài chính
	




	
	Tổng nhu cầu vay vốn cho doanh nghiệp
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0 0

Tính điểm hòa vốn Năm 1 (VND) Năm 2 (VND)

Tổng chi phí cố định + Tổng chi phí biến 

đổi (B)

0 0
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						Năm 1 (VND)		Năm 2 (VND)		Năm 3 (VND)

				Tổng doanh số dự kiến		0		0		0

				Chi phí biến đổi		0		0		0

				Lợi nhuận gộp		0		0		0

				Tính biên lợi nhuận gộp % (lợi nhuận gộp / tổng doanh số x  100) (A)		0		0		0

				Tiền lương		0		0		0

				Cơ sở vật chất		0		0		0

				Điện thoại và internet		0		0		0

				In, thư tín, văn phòng phẩm		0		0		0

				Quảng cáo truyền thông		0		0		0

				Phí ngân hàng		0		0		0

				Phí tư vấn		0		0		0

				Bảo hiểm		0		0		0

				Ngân hàng, trả góp, lãi		0		0		0

				Kho		0		0		0

				Vật tư tiêu hao		0		0		0

				Thuê thiết bị, phương tiện		0		0		0

				Khấu hao		0		0		0

				Khác (nêu rõ)		0		0		0

				Tổng chi phí cố định		0		0		0

				Lợi nhuận ròng		0		0		0

				Tính biên lợi nhuận ròng (lợi nhuận ròng / tổng doanh số x 100)		0		0		0

				Tính điểm hòa vốn		Năm 1 (VND)		Năm 2 (VND)		Năm 3 (VND)

				Tổng chi phí cố định + Tổng chi phí biến đổi (B)		0		0		0

				Điểm hòa vốn (B) / (A)		0		0		0
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								VND

				Chi phí khởi nghiệp				0

				Phần đóng góp cá nhân		-		0

				Phần đóng góp khác		-		0

				Tổng cần thiết		=		0

				Tài sản đảm bảo

						=		0
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						VND

		IT và máy tính				0

		Điện thoại, mạng				0

		Thiết bị				0

		Kho bãi				0

		Công cụ				0

		Phương tiện				0

		Phí tư vấn				0

		Bảo hiểm				0

		Tiền thuê				0

		Văn phòng phẩm				0

		Marketing				0

		Vật tư tiêu hao				0

		Bản quyền				0

		Đào tạo				0

		Phí bảo trì nhà				0

		Lương, phí tuyển dụng				0

		Thiết bị bảo hộ				0

		Phí nghiên cứu thị trường				0

		Khác (nêu rõ)				0

						0

						0

						0

						0

						0

		TỔNG (VND)				0
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				Chi tiêu ước tính				£

				Thuê hay thế chấp tài sản				0

				Dịch vụ cơ bản (điện, nước,...)				0

				Bảo hiểm người và tài sản				0

				Tiện ích chung (như thực phẩm)				0

				Điện thoại và internet				0

				Chi phí xe hơi				0

				Phí tuyển dụng				0

				Phí đặt tạp chí,báo cáo chuyên ngành				0

				Tiết kiệm và hưu trí				0

				Phát sinh				0

				Thuế				0

				Khác (nêu rõ)				0

								0

						Tổng		0

				Ước tính thu nhập cá nhân (sau thuế)

				Thu nhập từ gia đình, đối tác (tổng)				0

				Khác				0

						Tổng		0

				Tổng thu nhập dự phòng cần để kinh doanh (sau thuế)				0

				Thu nhập hiện tại		VND		0
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